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Introducción. 
 

Este nuevo boletín lo enviamos muy cerca de terminar el año 2019, por ello queremos 
continuar analizando los procesos estadísticos que pueden ser útiles para el análisis de 
la evolución de la Oficina de Farmacia. El Objetivo que pretendemos en esta ocasión es 
que conozca y analice el margen obtenido según las ventas por familias del ejercicio 
actual, para que esta información le pueda servir para tomar las mejores decisiones.  
 
De esta manera podremos saber, a parte del margen que nos deja, si estamos 
introduciendo bien los precios de compra en las recepciones. 

 
Operatoria para sacar la estadística 

 
Entramos en el selector de menú Nixfarma  
 
Ventas > Estadísticas > Artículos/Mes 
 
 

    
        
 



La selección que haremos será como en la imagen siguiente: 
 

 Selección – Todos los artículos. 
 

 Ejercicio – 2019. 
 

 Agrupado por – Familia. 
 

 

                   

 

Una vez que pulsamos Aceptar nos saldrá el resultado de la consulta. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



La información que nos ofrece es la siguiente: 

 

 Uds: Unidades vendidas de esa familia.  

 Vta. PVP: Importe de las unidades vendidas.  

 Vta. Netas: Importe a PVP descontando los posibles descuentos realizados.  

 % Margen: Se obtiene calculando la diferencia entre el precio de compra y el 
PVP. 

 %: Representa el % de ventas respecto al resto de familias.   

 Stock: Stock actual de todos los artículos de esa familia. 

 

** NOTA: Si el margen que vemos es 100% , muy bajo, muy alto o incluso negativo, es 
porque el precio de compra de alguno de los    artículos de esa familia no se ha puesto    
correctamente en la recepción del pedido, con     lo que no se ha grabado bien en la    
ficha. 

 

 

 

 

 

En caso de cualquier duda póngase en contacto con nosotros en el teléfono 

96.362.90.62 y pida  le pasen con el Departamento de Formación. 
 
 

 
 

 

Gracias por confiar en nosotros 



               

 


