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Introduccion.

Este nuevo boletin lo enviamos muy cerca de terminar el afio 2019, por ello queremos
continuar analizando los procesos estadisticos que pueden ser Utiles para el andlisis de
la evolucién de la Oficina de Farmacia. El Objetivo que pretendemos en esta ocasion es
gue conozca y analice el margen obtenido segun las ventas por familias del ejercicio
actual, para que esta informacion le pueda servir para tomar las mejores decisiones.

De esta manera podremos saber, a parte del margen que nos deja, si estamos
introduciendo bien los precios de compra en las recepciones.

Operatoria para sacar la estadistica
Entramos en el selector de menu Nixfarma

Ventas > Estadisticas > Articulos/Mes
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Diario de operaciones >

o Encargos >

e Faltas >

o) Pedidos online

e Facturas > et

2 Estadisticas > Atticulos/mes

Clientes > Laboratorios

% Informes > Horaria

&) Libro recetario > Operador

& Pacientes >

& SPD

B Fidelizacion >



La seleccidn que haremos sera como en la imagen siguiente:
e Seleccién — Todos los articulos.
e Ejercicio — 2019.

e Agrupado por — Familia.

n! Criterios de seleccidn pod

¢ Todos log articulos »

Una vez que pulsamos Aceptar nos saldra el resultado de la consulta.



La informacién que nos ofrece es la siguiente:

e Uds: Unidades vendidas de esa familia.
e Vta. PVP: Importe de las unidades vendidas.
e Vta. Netas: Importe a PVP descontando los posibles descuentos realizados.

e 9% Margen: Se obtiene calculando la diferencia entre el precio de compray el
PVP.

o 9%: Representa el % de ventas respecto al resto de familias.
e Stock: Stock actual de todos los articulos de esa familia.

* NOTA: Si el margen que vemos es 100% , muy bajo, muy alto o incluso negativo, es
porque el precio de compra de alguno de los\, articulos de esa familia no se ha puesto
correctamente en la recepcién del pedido, con '\, lo que no se ha grabado bien en la

ficha.
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& Estadistica de ventas 0 1\;52';;1;
o Titulo delinfarme |
8
[F]
d Codigo | Descripcidn ‘ Uds. | “Yentas PP | “Yenlas netas k4 | Stock ‘
251 Farmulas magistrales 19 512,67 612,87 10000 | 035 000 «|
a01 Higiene corporal 256 204214 20315 35,04 116 22500
= 902 Salud sexual 70 446,53 446,85 31.08 0.26/ &z2.00
= 03 Solares b 122,45 122,458 2717 0.07 1800
Q 304 Higiene bucal 2eg 1.808.20 1.808.2 2937 1.04) 279,00
& 905 Cosmética 73 114295 1.140,2 3156 0.65 60,00
a 306 Cabello 17 241,80 2918 3013 017 6,00
B2 07 Alimentacian infantil a7 053.25 0h32y 2436 0.49 2500
[ 308 Cosmética infantl 36 334,30 3393 25,02 018 1300
04 Productos infantiles 69 56915 56919 2691 0.33 10300
310 Ortopediay pies g4 784,06 7849.0 3958 0.45 10500
11 Dietéticay Herboristeria 1o 314991 314990 2964 1.600 328.00
912 Botiguin 177 1.37287 137259 3218 0.79 506,00
913 Homeopatia 16 157.95 15795 1167 0.08 2.00
914 Optica 15 138,00 138.0 3308 008 4400 |
915 Efectos y accesorios 239 649731 69731 2363 | 040 9500 - |
Fdimulas magistrales [251)
TOTAL 16.387 17470305 174EE37E Grgok  5.EGD
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En caso de cualquier duda pongase en contacto con nosotros en el teléfono
96.362.90.62 y pida le pasen con el Departamento de Formacion.
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Gracias por confiar en nosotros



'4} iGracias por confiar un afio mds en nosotros!
Nuestro compromiso para el nuevo aio que entra =
4 } es seguir creciendo a tu lado. 2
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